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Investitii in crestere pentru comunitatea de startup-uri sustinuta de TechAngels: 3
mil. € in total Tn prima jumatate a anului

Investitorii TechAngels au alocat in prima jumatate a anului 2021 un total de 3 milioane de euro, dubland
in trimestrul al doilea nivelul investitiilor din primele trei luni. Asociatia a crescut cu 25% in sase luni, a
urmarit peste 230 de companii, a intélnit in pitch-uri 64 si si-a largit portofoliul cu 14 companii aflate la
inceput de drum, pana la un total de 189 (portofoliu in monitorizare in ultimii 2 ani).

Alte 48 de startup-uri se afla pe lista potentialelor investitii, acestea fiind intr-un proces de monitorizare din partea
grupului de investitori, pentru o noua etapa de dezvoltare.

“Ecosistemul nostru continua sa creasca. Se creeaza noi oportunitati, apar startup-uri mai mult ca niciodata.
Cererea de digitalizare a aproape tuturor industriilor a ajutat la crearea de noi initiative intraprenoriale si
antreprenoriale, la intelegerea mai buna a procesului de creatie de produs si la competente pe care nu le aveam in
vénzari i marketing. Corporatiile incep sa-si doreasca sa se apropie mai mult de ecosistemul de startup-uri,
implicandu-se si ele in mentorate, finantari, integrare de produse noi. Ne asteptam sa vedem in curand noi fonduri
de investitii care vor continua povestile incepute de startup-uri si ajutate de business angels. Business angels sustin
acum nu numai acceleratoare sau evenimente, dar si facultati de antreprenoriat, asociatii de startups sau intra in
parteneriate cu fonduri de tip corporate. In plus, TechAngels are o relatie foarte buna cu grupurile de angels din
regiune si din Europa”, spune Malin Iulian Stefanescu, Presedintele TechAngels.

In primul semestru al anului 2021 au fost dominante solutiile de business, 24% din startup-urile selectate pentru
pitch au prezentat solutii destinate cresterii eficientei companiilor, platforme care integreaza automatizari ale
proceselor de business, analiza datelor complexe din organizatii. Multe dintre solutiile alese pentru pitch combina
roboti, machine learning si se orienteaza spre simplificarea operatiunilor pentru companii din industrii diverse. O
alta tendinta inregistrata este cea privind solutiile no-code si low code, care permit companiilor sa isi personalizeze
programele cu mai multa usurinta.

Industria star a perioadei care a urcat rapid in topul propunerilor (aprox. 10% din total) a fost cea de auto si
transporturi, in mod special solutiile de management pentru transportul urban incluzind ride sharing,
managementul vehiculelor personale, service, locuri de parcare, mijloace de transport disponibile si altele. Pe
acelasi loc, cu 11% ca pondere, s-au aflat zona de health tech si solutiile propuse pentru administrarea preferintelor
individuale de petrecere a timpului — audio books, sport, managementul task-urilor personale, parteneri de
activitati de timp liber, styling etc.

“Pentru a doua jumatate a anului estimarile noastre sunt ca va creste volumul de investifii, media anuala va fi
probabil mai mare decat anul trecut. Pentru un startup e foarte ugor sa ajunga la un pitch la TechAngels (e suficient
sa completeze un formular disponibil prin site i noi vedem toate startup-urile de tehnologie roméanesti, in ordinea
aplicarii) si, ca urmare, observam o mai mare inscriere in pitch-uri. In general, pe finele de an investitorii isi
evalueaza portofoliul personal si iau decizii de investitie mai rapid. Am vazut aceasta ,,sezonalitate” $i in anii
anteriori”, apreciaza Malin $tefanescu.

In cadrul TechAngels investitorii actioneaza individual, dar constituie si aliante de investitii atunci cind proiectele
prezentate conving mai multi angel investors. Sumele investite in urma deciziilor individuale de catre membrii
TechAngels vin la pachet cu experienta de business a investitorilor care 1si doresc sa-si mareasca sansele de succes
ajutand atunci cand pot si este nevoie. De cele mai multe ori, cand sunt mai mulfi investitori, ei sunt reprezentafi
de catre un lead investor care simplifica modul de comunicare dintre fondatorii startup-ului si investitori.
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“In special pentru startup-urile aflate in stadiile initiale, capitalul de risc investit de membrii asociatiei, la pachet
cu experienta de business, va atinge o valoare totala importanta pentru a face diferenta intre succes sau insucces.
Aceasta combinatie permite startup-ului sa isi puna in practica idea si sa gaseasca primii clienti. Cele mai multe
astfel de asocieri dintre fondatori si membri TechAngels reusesc sa aiba tractiune si sa atraga in fazele urmatoare
fonduri §i mai mari pentru accelerare, atat din partea altor investitori de tip angel-investor, cat si a fondurilor de
investitii mai mari, cu capital privat,” considera Mihai Guran, vicepresedinte al asociatiei.

TechAngels va continua sesiunile de pitch de grup pana in luna august i le va relua in septembrie 2021.
Preocuparea organizatiei va continua sa fie orientata pe trei directii: sustinerea startup-urilor care au nevoie de
sfaturi si resurse, a investitorilor care doresc sa faca pasul spre angel investing si extinderea retelelor de colaborare
in cadrul ecosistemului la nivel regional.
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