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Exit by Choice - primul start-up din Roménia care pregateste antreprenorii pentru
un business exit de succes

Ce definegte succesul unui business si reugita unui antreprenor? Preponderent, raspunsurile la aceste
intrebari contin notiunile de ,,profit”, ,,venituri”, ,,incasari”, cu obiectivul stabilitatii financiare si visul
libertatii personale. insa nu multi sunt antreprenorii romani care includ pe lista de actiuni si ,,exitul’” din
afacere, pregatind businessul sau pe sine pentru acest pas care, implementat strategic, le poate oferi
acestora implinirea tuturor obiectivelor.

LAcesta este un subiect mai putin abordat §i pus in practica in Romdnia, unde businessul nu este vazut doar ca un
asset si unde acesta mai degraba defineste antreprenorul ca individ. Suntem obisnuiti sa vedem doar existenta
businessului ca pe o sursa de venit si implinire, nu §i absenfa sa §i confundam aceasta existenta cu a noastra, de
cele mai multe ori in detrimentul a exact lucrurilor si timpului liber pe care ni le dorim cel mai mult”, precizeaza
Dan Berteanu, fondatorul primului start-up din Roménia care pregateste antreprenori si businessuri
pentru un exit de succes, Exit by Choice, si al programului FREEDOM Project in IT, destinat industriei IT.

Dupa ce a lucrat cu peste 1.000 de antreprenori si a facut el insusi exif din trei companii, Dan Berteanu a devenit si
primul roman certificat in metodologia The Value Builder System™, dupa absolvirea unui program
international de pregatire de 9 luni.

infiingarea unui business intr-un domeniu mai putin practicat in Roménia a venit ca un pas firesc dupa experienta
acumulata, mai ales ca ,,pregatirea, atdt cea a afacerii, cdt §i cea mentala §i emotionala a antreprenorului pentru
acest moment, este una de maxima insemnatate pentru un exit de succes §i necesita timp, cunoastere §i
implementare de strategii precise. Pentru antreprenorii romdni care defin sau conduc o companie cu venit de 1-10
milioane de euro, este o solufie extrem de practica, bine structurata si, mai mult decdt atdt, validata international
§i conceputa pentru a-i ajuta pe acestia sa extraga valoarea financiara maxima din activele lor, indiferent daca
doresc sa isi vanda compania, sa o extinda sau sa o dea mai departe drept mogtenire”, adauga Berteanu.

Cum poate creste FREEDOM Project in IT valoarea unei companii ?

Companiile din domeniul IT pot aplica pentru a fi acceptate in FREEDOM Project in IT, un proiect special
conceput sa ajute companiile din acest domeniu sa devina mai vandabile i mai valoroase, un mecanism ce
contribuie la cregterea intregii piete $i a industriei care In primul semestru din 2022 a avut o contributie de 7% la
PIB-ul Roméniei. Si care, de asemenea, a depasit valoarea de 8,5 miliarde de euro, potrivit celor mai noi date
publicate de Institutul National de Statistica (INS). ,,Avdnd o componenta educationala importanta, FREEDOM
Projectin IT este un proiect unic in Romdnia pe care il dezvoltam impreuna cu lideri §i jucatori importanti din
piata pentru a potenta aceasta crestere atdt la nivel de industrie - mai ales in zona custom software developement
- cat si la nivelul tarii”, precizeaza Berteanu.

FREEDOM Project in IT se bazeaza pe metodologia The Value Builder System™, validata statistic de 65.000 de
antreprenori $i businessuri la nivel international, si lucreaza pe doua dimensiuni: atit pe cea a cresterii valorii de
piata a business-ului si pregatirii lui pentru un potential exit, cét §i pe cea care vizeaza pregatirea antreprenorului
pentru exit.
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Prima etapa din proiect este o evaluare initiala conceputa sa determine potentialul de vanzare al unui business si sa
ajute antreprenorii sa congtientizeze ce ii determina valoarea. Ulterior, prin continut educational, instrumente de
planificare strategica, software de planificare $i monitorizare a progresului, dar i prin sesiuni de Q&A lunare,
business advisorii certificati ghideaza antreprenorii sa lucreze sistematic la cei 8 vectori de crestere a valorii
unui business, vectori pe care orice investitor sau cumparator 1i apreciaza $i urmaresc. Statisticile arata ca cei care
s-au axat pe acesti 8 vectori au beneficiat de o crestere totala a valorii de pana la 71%, pregatind astfel businessul
pentru un exit de succes.

»Am observat, in majoritatea timpului, ca antreprenorii lucreaza mai degraba in business-ul lor decdt la
business-ul lor. Este o nuanta importanta. Constientizarea necesitatii de a avea o companie care sa prospere fara
ei este un prim pas esential pentru orice antreprenor care igi doreste la un moment dat sa se bucure de toata
munca §i eforturile depuse, cdteodata timp de zeci de ani.” In ultima etapa a proiectului se foloseste un chestionar
gandit sa evalueze cit de pregatit mental $i emotional este antreprenorul pentru exit si sa-1 ajute sa realizeze daca
va face acest pas fara regrete.

Dan Berteanu este inginer IT si expert In vanzari, domeniu In care activeaza de 27 de ani. n 2012 a cumparat
franciza pentru AchieveGlobal, acesta fiind primul pas pe drumul antreprenoriatului. De atunci el a facut trei
exit-uri i a implementat numeroase strategii de vnzari & marketing pentru companii din industrii precum tech,
sanatate, financiar, productie si a lansat, totodata, doua start-up-uri. Este, de asemenea, triatlet de performanta,
finalizand pina acum cinci curse full Ironman.
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