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Andrei Dudoiu, SeedBlink: Anul acesta ar trebui sa fie mult mai bun dupa ce 2023
a fost cel mai slab an in privinta finantarilor pentru startup-uri din ultimii opt-noua
ani

Anul acesta ar trebui sa fie unul mult mai bun pentru finantarea startup-urilor de tehnologie, dupa ce 2023
a fost cel mai slab din ultimii aproape zece ani. Aceasta schimbare este determinata de scaderea inflatiei si,
implicit, a dobanzilor, de revenirea investitiilor in zona de venture capital si de evolutia pozitiva a burselor
la nivel mondial, afirma Andrei Dudoiu, Managing Partner al SeedBlink, platforma de investitii si de equity
management dedicata startup-urilor tehnologice europene.

Managerul SeedBlink crede ca scaderea finantarilor pentru startup-uri din ultimii doi ani a dus la o selectie dura a
companiilor, iar cele care au rezistat sunt in prezent mai sanatoase din punctul de vedere al modelului de business
si scalabilitate. Astfel, pentru SeedBlink aceasta autoselectie a fost o oportunitate, compania fiind in pozitia de a
identifica businessuri dintr-o piata mult mai matura decét in 2021 sau 2022.

Citeste integral opinia lui Andrei Dudoiu, Managing Partner SeedBlink:

,»Scaderea inflatiei si implicit a dobanzilor, revenirea investitiilor in zona de venture capital si evolutia pozitiva a
burselor cred ca va face ca anul acesta sa fie mult mai bun decéat 2023 care este clar ca In privinta finanarii
startup-urilor de tehnologie a fost cel mai slab din ultimii opt-noua ani. Dupa exuberanta din 2021 si un 2022 care
a fost marcat de razboiul din Ucraina si criza energetica, au aparut masuri de politica monetara care au crescut
dobanzile, determindndu-i pe investitori sa aleaga instrumente cu randament fix si cu risc scazut sau foarte scazut.

Pentru ca in ultimele luni inflatia a stagnat sau chiar a regresat, ma astept ca 2024 sa fie anul in care vom inregistra
la nivel global o ajustare notabila a politicii monetare, iar investitorii, detinatorii de capital locali sau internationali,
sa nu mai aiba la dispozitie dobanzi ridicate ceea ce va readuce apetitul catre alte forme de investitii.

De asemenea, bursele sunt un indicator si am vazut cum in a doua jumatate din 2023 si inceputul acestui an, bursa
din Statele Unite a avut o evolutie fulminanta, ceea ce a adus cel putin in zona de tehnologie noi recorduri.

Revenind la pietele private, cifrele arata ca, atat in Statele Unite, cat si in Europa, finantarile de tip venture au
scazut cu aproximativ 40-50%, iar anumite verticale ale startup-urilor chiar spre 60% fata de 2022, care la randul
sau a fost un an mai slab decét 2021. Insa 2021 a fost un an de varf, unul extrem si mai pufin relevant pentru ca
banii circulau haotic $i multe proiecte se finantau fara sa aiba fundamente sanatoase.

Un alt factor important care ma face sa fiu optimist este legat de faptul ca exista proiecte care au supravietuit in
2023 intr-o piata extrem de constrinsa de finantare. Multi dintre cei care au dovedit rezilienta au acum perspective
mai bune pentru ca au ajuns la un prag de profitabilitate si au reusit sa aseze businessul intr-o matca operationala
sanatoasa. lar acum, daca revin finantarile, vor avea combustibil ca sa devina si mai competitivi. Deci, cred ca si
proiectele s-au autofiltrat in perioada aceasta, iar finantatorii vor avea de ales dintr-o piata mai restrinsa, dar din
nigte businessuri mai mature $i mai sanatoase.

Statele Unite dau tonul, iar pina regasim aceleasi tendinte in Europa, dureaza aproximativ sase-noua luni.
Romaénia este foarte bine conectata la Europa si trendurile apar in aceeasi perioada, dar depinde si de maturitatea
businessurilor. De exemplu, cele care sunt mai mature si sunt cuplate la finantatori europeni mari sau regionali
simt repede schimbarile, in timp ce startup-urile early stage sau care se bazeaza pe finantatori locali pot sa fie la un
decalaj de inca doua-trei luni, dar nu mai mult, fata de trendurile care se imprima la nivel european.
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Multa lume s-a asteptat in ultimii doi ani la o recesiune generalizata $i care nu s-a intimplat. Pe de alta parte, au
fost mai multe crize - politice, militare, de sanatate - iar acestea au generat crize tehnice sau recesiuni tehnice, dar
nu generalizate §i pare ca indicatorii macroeconomici din cea mai importanta economie, cea a Statelor Unite, sunt
suprinzator de buni.

Pe de alta parte, oricAnd poate sa apara o lebada neagra - nimeni nu anticipa pandemia sau era greu de crezut ca
vom vedea 1n paralel mai multe conflicte armate, la scara celor din Ucraina sau Orientul Mijlociu. Toate au
influentat clar apetitul investitorilor, dar, pana la urma, businessul trebuie sa 11 urmeze cursul si cind exista
oportunitati reale este doar o chestiune de timp pana cind finantatorii vor vedea potentialul unei afaceri.

Verticale tech - campioni si pierdanti

Al-ul a fost un factor de foarte mare interes si confirmat In viata reala in 2023, o verticala extrem de ,,bullish”
chiar 1n acest context in regresie al finantatorilor. Acest segment va creste exponential, dar cred ca va conta enorm
ce companii sau produse tin cont de etica utilizarii Inteligentei Artificiale. Va conta legatura cu zona umana, cu
ceea ce 1si doreste omenirea sa obtina de la Al. Mai exact, sa nu investim in tehnologii care, asa cum vedem foarte
des acum, creeaza deep fake sau genereaza mai degraba haos si probleme decat valoare adaugata. Pe de alta parte,
Al va genera oportunitati imense pentru alte verticale din tehnologie si nu numai, care pot deveni mult mai
eficiente datorita beneficiilor pe care le poate adauga inteligenta artificiala.

Dintre verticalele tech, anul trecut a fost pe val tot ce Tnseamna inovatie tehnologica in industria de aparare, iar
trendul acesta clar va continua pentru ca s-a ajuns la concluzia politica ca este mai bine sa fii pregatit i sa
investesti in tehnologie si in aparare.

De asemenea, zona de tehnologie spatiala probabil ca va fi Intr-o continua explorare si cu potential, doar ca vorbim
de un segment care are nevoie de investitii imense si de companii care au acces la astfel de bugete. Iar, din pacate,
in Europa nu am vazut foarte multe startup-uri care au astfel de resurse.

Cred ca tehnologia blockchain va avea si ea o evolutie interesanta, pentru ca, pe masura ce isi poate dovedi
utilitatea In ceea ce priveste automatizarile si transparentizarea, va deveni adoptata de catre guvern, de catre
autoritati. Nu ma refer la criptomonede, ci la tehnologia blockchain care poate ajuta foarte multe industrii incepand
de la sectorul public péna la servicii financiare.

La polul opus, daca ne uitam la verticalele In care investitiile vor stagna sau chiar vor scadea, probabil ar trebui sa
ne uitam la companiile care ofera solutii de munca la distanta pentru ca deja pe acest segment exista cativa jucatori
castigatori i restul, daca nu au o solutie foarte disruptiva, fie sunt Inghititi, fie dispar. Acesta este un exemplu care
deja este vizibil. Totodata, solutiile de semnatura electronica au devenit mainstream, iar companiile care pornesc
acum la drum pentru a inova pe acest segment, probabil ca au mult mai putine sanse decat cele care au devenit
mature $i au acaparat piata.

Ultimii doi ani - o oportunitate pentru SeedBlink. in 2020-2021 lucrurile pareau un fel de ,,El Dorado”

Pentru noi, ultimii doi ani au fost o oportunitate, pentru ca odata ce finantatorii au devenit mai restrictivi,
SeedBlink a devenit o solutie pentru fondatori si astfel a fost mai usor sa identificam companii bune pe care sa le
listam in platforma. Noi deja eram pe drumul acesta de cofinantare si colaborare cu fondurile de venture capital,
dar am reusit sa dezvoltam mult mai multe parteneriate Intr-o perioada in care piata a regresat si finantatorii au fost
mai putini. Asadar, pentru noi aceasta perioada a fost una buna, iar acum putem lucra cu mult mai multe companii
si putem evalua proiecte dintr-un pool mult mai generos si mai sanatos fata de acum doi-trei ani.

Schimbarea acestei paradigme si restrangerea finantarilor i-a determinat pe antreprenori sa gaseasca solutii
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alternative, sa se descurce, sa pivoteze. Cred ca In perioada aceasta, atdt antreprenorii, dar $i investitorii au cagtigat
experienta i acum au un comportament mai matur fata de 2020-2021, ani in care tot ecosistemul global mergea pe
un mecanism foarte facil de finantare, de exit-uri si multiplicare. Lucrurile pareau un fel de ,,El Dorado™.

In ultimii doi ani Tnsa, lumea a revenit cu picioarele pe pamant, avem un ecosistem mai lucrativ, mai matur, dar
care va avea parte, evident, si de esecuri. Esecuri, care, precum in cazul imunitatii unui organism, te calesc...
pentru ca, de fapt, la fel este si pentru un ecosistem. Se caleste pe masura ce se confrunta cu situatii mai dificile”.

Andrei Dudoiu este cofondator si managing partner SeedBlink, companie fondata in 2020 ss care intre timp a
devenit una dintre principalele platforme europene pentru investitii §i equity management dedicata start-upurilor
tehnologice. Anul 2023 a fost cel mai activ an de activitate al companiei, cu 53 de tranzactii incheiate in 20 de
domenii tehnologice diferite. Pentru cei patru ani de activitate, platforma a raportat active de 815 milioane de
euro §i mobilizarea a 342 milioane de euro pentru investitii in peste 250 de startup-uri din 15 tari.

SeedBlink este o platforma de equity management si de startup investment specializata in tehnologie, care permite
startup-urilor europene si actionarilor acestora sa acceseze, sa gestioneze si sa tranzactioneze capitaluri proprii
alaturi de investitori institutionali consacrati.
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