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Dupa un an plin, în care s-au implicat în peste 20 de tranzacții, avocații de M&A de

la PNSA au acum în lucru peste zece mandate „cu greutate” | Silviu Stoica,

partener: ”Exista un interes crescut al fondurilor de private equity, dar și al

investitorilor strategici și instituționali. Avem proiecte în cele mai variate domenii”

Avocații Popovici Nițu Stoica& Asociații (PNSA) anticipeaza ca piața locala de fuziuni și achiziții va avea un

trend pozitiv. Un mix de factori mai generali (geopolitici, economici și de oportunitate), dar și unii specifici

vor influența aceasta tendința. Astfel, mult așteptatele reduceri de dobânzi, reajustarea așteptarilor de

evaluare ale vânzatorilor, coroborate cu repornirea sau intensificarea interesului investitorilor, dupa

perioada de relativa prudența și așteptare în care aceștia au intrat în a doua parte a lui 2022, vor duce la o

accelerare a activitații din zona de M&A. La toate acestea se va adauga și disponibilitatea crescuta a

capitalului „liber” de a „fugi” din banci și a investi în active din economia reala. 

Analiza evenimentelor înregistrate în România, în primele trei luni ale anului în curs, evidențiaza faptul ca

interesul pentru achiziții este semnificativ peste perioada similara din 2023. „Confirma, ca sa ne exprimam

prudent, așteptarile și trendul din finalul lui 2023. Sunt atât proiecte începute în a doua parte a lui 2023, cât și

altele mai vechi, reluate, precum și proiecte noi, clienți noi. Exista un interes crescut al fondurilor de private

equity, dar și strategici și instituționali. Majoritatea din Europa, dar din ce în ce mai mult chiar din România, semn

al unei anumite maturizari a antreprenorului local”, apreciaza Silviu Stoica, Partener PNSA.

Avocații au în lucru peste zece dosare „cu greutate”

În acest context, echipa dedicata practicii de M&A are o agenda încarcata. Avocații au în lucru peste zece mandate

„cu greutate”. Ei sunt implicați în dosare care vizeaza de la reorganizari la consolidari, achiziții de tip „add-on”,

dar și achiziții de sine statatoare. „Proiectele sunt în diverse stadii, unele s-au închis deja în primele luni ale anului,

majoritatea ar trebui sa se închida însa în a doua parte, câteva însa foarte posibil sa se duca în 2025. Avem proiecte

în cele mai variate domenii, de la logistice, real estate și energie, la telecomunicații, tehnologie, industrii și

medical, dar și agribusiness și educație”, precizeaza Silviu Stoica.
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Și anul 2023 a fost unul plin, cu un început mai lent, dar cu un final în modulul „sprint”. Profesioniștii PNSA au

fost implicați în peste 20 de tranzacții. „Multe s-au finalizat tot în 2023, dar majoritatea sunt în diverse stadii de

finalizare în acest an”, puncteaza Partenerul PNSA.

Firma de avocatura lucreaza în principal cu investitori și antreprenori români sau pentru companii în care prezența

locala este decisiva. „Avem însa în portofoliu și investitori strategici internaționali, cu unii avem o lunga tradiție

de colaborare. Ca orice firma independenta, cooperam cu firme de avocatura de afara, dar ponderea în volum este

relativ mica. În general, obținem mandate cu propriile resurse și eforturi”, menționeaza interlocutorul 

Biz

Lawyer.

Echipele care acționeaza în tranzacțiile de M&A sunt coordonate de unul dintre cei patru parteneri ai firmei

implicați în tipul acesta de mandate. De obicei se lucreaza cu o echipa de baza de opt oameni și una largita de 15,

în funcție de proiecte. „Deși am avut aranjamente de diverse onorarii, în majoritatea am lucrat pe sistem rate orare

plus plafoane, în funcție de tipul de munca, implicare și valoarea tranzacției. Tendința se pastreaza, cu presiune din

ce în ce mai mare pe plafoanele maxime ale onorariilor”, arata Partenerul PNSA. 

Din practica de zi cu zi, profesioniștii PNSA au constatat ca, atunci când evalueaza o companie ținta pentru

achiziție, cumparatorii au în vedere, în primul rând, factorii tradiționali care sunt relevanți pentru ei. „Însa

cumparatorii acorda o atenție din ce în ce mai mare și altor elemente, precum reziliența, domeniul și valoarea

adusa de target și, nu în ultimul rând, factori geopolitici și opțiunile de integrare, expansiune sau diversificare”,

comenteaza Silviu Stoica.

De asemenea, odata ce o achiziție este convenita se ține cont foarte mult de clauzele uzuale, dar se pune, totuși, un

accent mai mare pe forța majora și clauzele de tip „material adverse change”, ce ar permite unei parți sau alteia sa

iasa din tranzacție mai ușor daca situația geopolitica se schimba. „Totodata, un cumparator va dori protecție mai

mare decât înainte pentru chestiuni de „compliance” (precum GDPR), în vreme ce vânzatorul va încerca sa

securizeze cât mai bine tranzacția, limitând aplicabilitatea clauzelor de mai sus (MAC și forța majora) și insistând

pe un mecanism de ‘disclosure’ cât mai comprehensiv”, completeaza avocatul.

Având în vedere evoluția pieței locale de fuziuni și achiziții, Partenerul PNSA este de parere ca va continua

apetitul pentru energie, real estate, retail și medical, dar și telecomunicații, tehnologie și industrie. „Multe mandate

vor fi o continuare sau consolidare fireasca a celor începute în anii anteriori, precum și un efect al accesului mai

facil la surse de finanțare”, încheie Silviu Stoica.

Opiniile unor profesioniști care ocupa poziții de     top    în          departamentele juridice ale unor companii

importante, pe platforma www.in-houselegal.ro. Urmarește temele dezvoltate  de     avocați   sau     membri      ai

comunitații In-houseLegal și propune      subiecte.
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Pe prima banda a performanței în Legal 500, aprecieri din partea Chambers 

Popovici Nițu Stoica & Asociații este foarte apreciata pentru expertiza sa în domeniul corporatist și tranzacțional,

noteaza Legal 500, unul dintr ecele mai importante ghiduri juridice internaționale. Practica este recunoscuta pentru

"experiența vasta în domeniul consultanței în materie de fuziuni și achiziții", echipa fiind frecvent solicitata în

tranzacții de profil înalt. Bogdan C. Stoica (Partener) coordoneaza practica, împreuna cu Florian Nițu (Managing

Partner) și cu Silviu Stoica (Partener), expert în fuziuni și achiziții și consilier al mai multor clienți de top din

SUA. De asemenea Vlad Ambrozie și Irina Ivanciu (Managing Associates), care aduce experiența în tranzacții

legate de proprietați imobiliare, sunt evidențiați pentru contribuțiile lor.

'Silviu Stoica este un partener foarte receptiv, care se uita la toate detaliile tranzacției', a spus un client intervievat

de echipa de cercetare pentru ediția europeana a directorului internațional, lansata la începutul acestui an.

"Echipa are o experiența vasta în domeniul consultanței în materie de fuziuni și achiziții, cu perspective valoroase,

cu note clare privind documentele de tranzacție, precum și cu o disponibilitate permanenta, ceea ce a fost foarte

important în perioada de timp foarte scurta pe care am avut-o pentru tranzacția noastra”, a spus un altul.

Potrivit Legal 500, printre clienții firmei din aceasta arie de practica sunt Auchan, Oresa, Ameropa sau Dedeman

În descrierea facuta de Chambers & Partners, firma are o practica reputata și consacrata în domeniul fuziunilor și

achizițiilor, avocații ocupând-se de tranzacții de toate dimensiunile, de la cele de mare valoare în sectorul energetic

și al sanatații pâna la tranzacții mai mici unde acționeaza în numele unor antreprenori autohtoni. De asemenea,

acorda asistența investitorilor imobiliari straini în tranzacții care implica obiective locale, precum și consultanța

pentru fonduri de private equity. În plus, echipa are o buna expertiza în restructurari corporative.

Clienții spun ca avocații din aceasta practica "au o abordare pragmatica; vad exact ceea ce trebuie sa evidențieze"

și "știu foarte bine cum sa traduca riscurile juridice în termeni de business".

Citește și 

→   The Legal 500 EMEA, ediția 2024 | Cele mai bune firme de avocatura din  România, în 15 arii de

practica. ȚZA se menține în fruntea ierarhiei,  NNDKP și Filip & Company sunt pe podium, iar PNSA,

Schoenherr, RTPR,  CMS și ZRVP sunt în prima banda în mai multe arii de practica. Foarte  multe nume

noi printre avocații considerați ‘Leading individuals’, ‘Next  Generation Partners’ și ‘Rising Stars’

→   Cum vad avocații considerați Leading Lawyers în M&A anul 2024 | Azi,  de vorba cu Bogdan C.

Stoica, Partener PNSA: Anul va fi dominat de  investitorii strategici, deja prezenți în România sau în

regiune.  Fondurile se vor concentra în continuare pe tranzacții de dimensiuni mai  degraba reduse, pe

investiții în start-up-uri, pe împarțirea riscului  între ținte de dimensiuni mai mici. Ma aștept ca România

sa conteze în  anii urmatori din ce în ce mai mult în regiune în ce privește numarul și  valoarea

tranzacțiilor M&A
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