. www.bizlawyer.ro
Blzlawyer Un proiect al Bullet Media & 648 Group
oo T 9004.05-21 09:18:01

Dupa un an plin, in care s-au implicat in peste 20 de tranzactii, avocatii de M&A de
la PNSA au acum in lucru peste zece mandate ,,cu greutate” | Silviu Stoica,
partener: “Exista un interes crescut al fondurilor de private equity, dar si al
investitorilor strategici si institutionali. Avem proiecte in cele mai variate domenii”

POPOVICI NITU
STOICA=ASOCIATII

anticipeaza ca piata locala de fuziuni si achizitii va avea un
ctori mai generali (geopolitici, economici si de oportunitate), dar si unii specifici

T aceasty (dinta. Astfel, mult agteptatele reduceri de dobanu, reajustarea asteptarllor de
evaluare ale vanzatorilor, coroborate cu repornirea sau intensificarea interesului investitorilor, dupa
perioada de relativa prudenta si agteptare in care acestia au intrat in a doua parte a lui 2022, vor duce la o
accelerare a activitatii din zona de M&A. La toate acestea se va adauga si disponibilitatea crescuta a
capitalului ,,liber”” de a ,,fugi” din banci si a investi in active din economia reala.

Analiza evenimentelor Inregistrate in Roménia, in primele trei luni ale anului in curs, evidentiaza faptul ca
interesul pentru achizitii este semnificativ peste perioada similara din 2023. ,,Confirma, ca sa ne exprimam
prudent, asteptarile si trendul din finalul lui 2023. Sunt atét proiecte incepute in a doua parte a lui 2023, ct si
altele mai vechi, reluate, precum si proiecte noi, clienti noi. Exista un interes crescut al fondurilor de private
equity, dar si strategici si institutionali. Majoritatea din Europa, dar din ce in ce mai mult chiar din Romania, semn
al unei anumite maturizari a antreprenorului local”, apreciaza Silviu Stoica, Partener PNSA.

Avocatii au in lucru peste zece dosare ,,cu greutate”

In acest context, echipa dedicata practicii de M&A are o agenda incarcata. Avocatii au 1n lucru peste zece mandate
,»cu greutate”. Ei sunt implicati In dosare care vizeaza de la reorganizari la consolidari, achizitii de tip ,,add-on”,
dar si achizitii de sine statatoare. ,,Proiectele sunt in diverse stadii, unele s-au inchis deja In primele luni ale anului,
majoritatea ar trebui sa se inchida insa in a doua parte, cateva insa foarte posibil sa se duca in 2025. Avem proiecte
in cele mai variate domenii, de la logistice, real estate si energie, la telecomunicatii, tehnologie, industrii si
medical, dar §i agribusiness si educatie”, precizeaza Silviu Stoica.

Descopera oportunitatile de recrutare de pe LegiTeam! GRATUIT.
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Si anul 2023 a fost unul plin, cu un Inceput mai lent, dar cu un final in modulul ,,sprint”. Profesionistii PNSA au
fost implicati 1n peste 20 de tranzactii. ,,Multe s-au finalizat tot in 2023, dar majoritatea sunt in diverse stadii de
finalizare in acest an”, puncteaza Partenerul PNSA.

Firma de avocatura lucreaza in principal cu investitori si antreprenori roméni sau pentru companii in care prezenta
locala este decisiva. ,,Avem nsa in portofoliu §i investitori strategici internationali, cu unii avem o lunga traditie
de colaborare. Ca orice firma independenta, cooperam cu firme de avocatura de afara, dar ponderea in volum este

. . IS . .. . . . . Bi
relativ mica. In general, obtinem mandate cu propriile resurse si eforturi”, mentioneaza interlocutorul ““Lawyer.

Echipele care actioneaza in tranzactiile de M&A sunt coordonate de unul dintre cei patru parteneri ai firmei
implicati in tipul acesta de mandate. De obicei se lucreaza cu o echipa de baza de opt oameni $i una largita de 15,
in functie de proiecte. ,,Desi am avut aranjamente de diverse onorarii, in majoritatea am lucrat pe sistem rate orare
plus plafoane, in functie de tipul de munca, implicare si valoarea tranzactiei. Tendinta se pastreaza, cu presiune din
ce in ce mai mare pe plafoanele maxime ale onorariilor”, arata Partenerul PNSA.

Din practica de zi cu zi, profesionistii PNSA au constatat ca, atunci cand evalueaza o companie tinta pentru
achizitie, cumparatorii au in vedere, in primul rand, factorii traditionali care sunt relevanti pentru ei. insa
cumparatorii acorda o atentie din ce in ce mai mare si altor elemente, precum rezilienta, domeniul i valoarea
adusa de target si, nu in ultimul rand, factori geopolitici si optiunile de integrare, expansiune sau diversificare”,
comenteaza Silviu Stoica.

De asemenea, odata ce o achizitie este convenita se tine cont foarte mult de clauzele uzuale, dar se pune, totusi, un
accent mai mare pe forta majora si clauzele de tip ,,material adverse change”, ce ar permite unei parti sau alteia sa
iasa din tranzactie mai ugor daca situatia geopolitica se schimba. ,,Totodata, un cumparator va dori protectie mai
mare decat Tnainte pentru chestiuni de ,,compliance” (precum GDPR), in vreme ce vanzatorul va incerca sa
securizeze cat mai bine tranzactia, limitand aplicabilitatea clauzelor de mai sus (MAC si forta majora) si insistand
pe un mecanism de ‘disclosure’ cit mai comprehensiv”’, completeaza avocatul.

Avénd in vedere evolutia pietei locale de fuziuni si achizitii, Partenerul PNSA este de parere ca va continua
apetitul pentru energie, real estate, retail si medical, dar si telecomunicatii, tehnologie si industrie. ,,Multe mandate
vor fi o continuare sau consolidare fireasca a celor Incepute in anii anteriori, precum si un efect al accesului mai
facil la surse de finantare”, incheie Silviu Stoica.

Opiniile unor profesionisti care ocupa pozitii de  top 1n departamentele juridice ale unor companii
importante, pe platforma www.in-houselegal.ro. Urmareste temele dezvoltate de avocati sau membri  ai
comunitatii /n-houseLegal $i propune  subiecte.
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Pe prima banda a performantei in Legal 500, aprecieri din partea Chambers

Popovici Nitu Stoica & Asociatii este foarte apreciata pentru expertiza sa in domeniul corporatist i tranzactional,
noteaza Legal 500, unul dintr ecele mai importante ghiduri juridice internationale. Practica este recunoscuta pentru
"experienta vasta In domeniul consultantei in materie de fuziuni i achizitii", echipa fiind frecvent solicitata in
tranzactii de profil inalt. Bogdan C. Stoica (Partener) coordoneaza practica, impreuna cu Florian Nitu (Managing
Partner) si cu Silviu Stoica (Partener), expert in fuziuni si achizitii si consilier al mai multor clienti de top din
SUA. De asemenea Vlad Ambrozie si Irina Ivanciu (Managing Associates), care aduce experienta in tranzactii
legate de proprietati imobiliare, sunt evidentiati pentru contributiile lor.

'Silviu Stoica este un partener foarte receptiv, care se uita la toate detaliile tranzactiei', a spus un client intervievat
de echipa de cercetare pentru editia europeana a directorului international, lansata la inceputul acestui an.

"Echipa are o experienta vasta in domeniul consultantei in materie de fuziuni §i achizitii, cu perspective valoroase,
cu note clare privind documentele de tranzactie, precum §i cu o disponibilitate permanenta, ceea ce a fost foarte
important in perioada de timp foarte scurta pe care am avut-o pentru tranzactia noastra’, a spus un altul.

Potrivit Legal 500, printre clientii firmei din aceasta arie de practica sunt Auchan, Oresa, Ameropa sau Dedeman

In descrierea facuta de Chambers & Partners, firma are o practica reputata si consacrata in domeniul fuziunilor si
achizitiilor, avocatii ocupand-se de tranzactii de toate dimensiunile, de la cele de mare valoare in sectorul energetic
si al sanatatii pana la tranzactii mai mici unde actioneaza in numele unor antreprenori autohtoni. De asemenea,
acorda asistenta investitorilor imobiliari straini in tranzactii care implica obiective locale, precum si consultanta
pentru fonduri de private equity. In plus, echipa are o buna expertiza in restructurari corporative.

Clientii spun ca avocatii din aceasta practica "au o abordare pragmatica; vad exact ceea ce trebuie sa evidentieze"
si "stiu foarte bine cum sa traduca riscurile juridice in termeni de business".

Citeste §i

— The Legal 500 EMEA, editia 2024 | Cele mai bune firme de avocatura din Romania, in 15 arii de
practica. TZA se mentine in fruntea ierarhiei, NNDKP si Filip & Company sunt pe podium, iar PNSA,
Schoenherr, RTPR, CMS si ZRVP sunt in prima banda in mai multe arii de practica. Foarte multe nume
noi printre avocatii considerati ‘Leading individuals’, ‘Next Generation Partners’ si ‘Rising Stars’

— Cum vad avocatii considerati Leading Lawyers in M&A anul 2024 | Azi, de vorba cu Bogdan C.
Stoica, Partener PNSA: Anul va fi dominat de investitorii strategici, deja prezenti in Roménia sau in
regiune. Fondurile se vor concentra in continuare pe tranzactii de dimensiuni mai degraba reduse, pe
investitii in start-up-uri, pe impartirea riscului intre tinte de dimensiuni mai mici. Ma astept ca Roméania
sa conteze in_anii urmatori din ce in ce mai mult in regiune in ce priveste numarul si valoarea
tranzactiilor M&A
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