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SIPEX si Menlo Electric incheie un parteneriat strategic pentru livrarea de solutii
complete pentru proiectele fotovoltaice din Romania

SIPEX, unul dintre cei mai mari distribuitori de materiale de constructii din Romania, listat la Bursa de
Valori Bucuresti in piata AeRO (simbol bursier SPX), cu activitate de 27 de ani pe acest segment, anunta
incheierea unui parteneriat strategic cu Menlo Electric, unul dintre liderii pietei in furnizarea de
componente pentru centralele fotovoltaice. Prin acest parteneriat SIPEX are in vedere livrarea unui pachet
complet pentru proiectele fotovoltaice format din panouri solare, baterii de inmagazinare, invertoare i
cabluri.

Irinel Gheorghe, CEO SIPEX: ,,SIPEX are o strategie clara de crestere organica si de dezvoltare prin extinderea
gamei de produse complementare si prin adaptarea permanenta a portofoliului la oportunitatile pietei. Parteneriatul
incheiat cu Menlo Electric vine n sprijinul tuturor celor care vor sa faca tranzifia catre energie sustenabila,
inclusiv prin accesarea programului ,,Casa Verde 2024”. Avem acoperire nationala si impreuna cu Menlo Electric,
unul dintre cei mai mari furnizori de solutii pentru fotovoltaice din Europa, bazindu-ne pe experienta si pe
sustinerea lor din punct de vedere tehnic si logistic, vom oferi solutii complete pentru producerea energiei solare
prin toate canalele noastre de vanzare — retail traditional, B2B si online.”

Adrian Stan, Country Manager pentru Romania si Balcani, Menlo Electric: ,,Colaborarea cu SIPEX, unul dintre cei
mai mari jucatori din piata de distributie a materialelor de constructii din Romania, cu o echipa puternica de
vanzari, ne va permite sa facilitam accesul la echipamente de Tnalta calitate pentru centrale fotovoltaice,
contribuind astfel la dezvoltarea energiei regenerabile in tara. Menlo Electric a inregistrat o evolutie rapida i
semnificativa in industria fotovoltaica, succes care se bazeaza pe strategia noastra de extindere internationala i pe
parteneriatele solide cu furnizori de renume. Estimam ca anul 2025 va aduce o crestere semnificativa a energiei
solare 1n regiune si prin astfel de parteneriate suntem pregatiti sa raspundem cererii.”

SIPEX - parteneriate si produse

In ultimii 2 ani, SIPEX a continuat extinderea gamei de produse prin incheierea unui parteneriat cu Policolor-
Orgachim, lider in Europa de Sud-Est in domeniul tehnologiei vopselelor si lacurilor, si Teraplast, cel mai mare
procesator de polimeri din centrul si estul Europei pentru distributia unui sistem complet de incalzire prin
pardoseala, calibrat pe nevoile actuale ale consumatorilor, dezvoltat de companie sub brandul NeoTer.

SIPEX ofera servicii de consultanta tehnica si are capabilitatea de a reprezenta i promova produsele unui furnizor
nou pe piata din Romania atat pe parte comerciala, tehnica, cat si din punct de vedere logistic si distributie.

Compania opereaza cu un model de afaceri integrat, organizat In 3 linii de business: vinzare si distributie de
materiale si finisaje pentru constructii, prestari servicii (consultanta tehnica) si vinzare de produse finite colorate.
Distributia se realizeaza prin cele trei canale:

@ Retailul traditional - magazine de diferite dimensiuni, cu exceptia celor DIY (Do It Yourself), cu vanzare prin
agenti dedicati.

@ Segmentul de piata B2B (corporate) - societati de constructii, dezvoltatori, institutii de stat sau private, echipe
de meseriasi si persoane fizice, care construiesc in regie proprie sau isi renoveaza proprietatile. Din 2019 compania
are un canal dedicat acestui segment, www.sipexcomenzi.ro, care are scopul de a simplifica procesul de vanzare
catre partenerii existenti si de a reduce costurile operationale, prin oferirea unor facilitati self-service.

@® Magazin online propriu - in curand cu aplicatie de mobil, tableta si laptop. Aplicatia va repartiza comenzile
catre cele mai apropiate puncte de lucru, astfel Incét livrarea sa se faca intr-un timp cat mai scurt.
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