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Cehii de la Akcenta i1l promoveaza pe Teofil Stanculea in rolul de Director
Comercial pentru Roméania

Teofil Stanculea a preluat, de la 1 aprilie a.c., rolul de Director Comercial al Akcenta pentru Romania,
9

pozitie in care va coordona activitatea echipei comerciale locale si va contribui strategic la dezvoltarea

portofoliului de clienti si extinderea serviciilor oferite pe piata roméaneasca.

Cu o vasta experienta profesionala, Teofil s-a alaturat echipei Akcenta in urma cu mai bine de patru ani, perioada
in care a cunoscut o ascensiune rapida si a contribuit intensiv la dezvoltarea relatiilor comerciale ale companiei in
regiune. Teofil este apreciat pentru abordarea sa orientata catre client, cunoasterea aprofundata a pietei locale si
capacitatea de a raspunde eficient fluctuatiilor specifice economiei roménesti.

»-Romania traverseaza o perioada favorabila dezvoltarii mediului antreprenorial, cu tot mai multe companii care
cauta solutii financiare moderne, flexibile si adaptate Tn timp real schimbarilor din businessul local. Observam o
deschidere tot mai mare catre produse specializate, iar pentru noi acest lucru Tnseamna sublinierea unei
responsabilitati care a definit Akcenta inca de la inceput: sa continuam sa livram servicii personalizate, ale caror
beneficii sunt vizibile in activitatea de zi cu zi a companiilor. Ne propunem sa consolidam parteneriatele existente
si, in acelasi timp, sa diversificam serviciile oferite antreprenorilor locali, astfel incat sa putem raspunde cit mai
precis nevoilor fiecarui client — fie ca vorbim despre un exportator cu experienta sau despre un antreprenor aflat la
inceput de drum. Credem cu tarie ca profesionalismul, inovatia si flexibilitatea sunt esentiale in livrarea unei
experiente de calitate, iar echipa Akcenta este pregatita sa sustina companiile din Romaénia in atingerea
obiectivelor lor financiare, indiferent de provocarile pietei”, a declarat Teofil Stanculea.

Intr-o piata tot mai competitiva, Akcenta deserveste peste 54.000 de clienti din Europa Centrala si 1si propune sa
isi dubleze portofoliul din Romania péna la finalul anului 2026. Totodata, compania detine cea mai extinsa retea
de reprezentanti locali a unui fintech activ pe piata roméineasca — un avantaj strategic care sustine abordarea sa
unica si apropiata de nevoile reale ale clientilor.

Centrarea pe client, colaborarea, respectul, proactivitatea si dezvoltarea sunt valorile care definesc Akcenta in
fiecare interactiune cu partenerii sai. ,,Mai mult decat oricind, antreprenorii cu care lucram deja ne ajuta sa
intelegem realitatea pietei romanesti — cu tot ce Tnseamna ritmul local de business, asteptarile antreprenorilor si
provocarile lor zilnice. Sunt convins ca putem nu doar sa consolidam ceea ce deja functioneaza, ci si sa aducem
antreprenorilor locali servicii care ofera mai mult decét viteza de executie: claritate, sprijin concret $i rezultate pe
termen lung”, a mai declarat Teofil Stanculea.

Akcenta este unul dintre jucatorii cheie ntr-o piata de servicii aflata intr-o expansiune continua, in care companiile
migreaza de la modelul bancar clasic catre un model mai apropiat celui dedicat consumatorilor. Conform
estimarilor McKinsey, platile transfrontaliere derulate prin fintech-uri sunt prima optiune pentru 25% dintre
companiile mici si mijlocii. in acelasi timp, un raport FXC arata ca sectorul fintech ar putea creste cu inca 5% in
detrimentul serviciilor financiare clasice, in urmatorii 5-10 ani.

,»Akcenta se dezvolta astazi In acelasi ritm alert In care evolueaza piata globala a platilor — o piata care cere tot mai
multa viteza, precizie i siguranta, mai ales In zona B2B. Pe fondul incertitudinilor generate de politicile
comerciale din SUA, importurile si exporturile intra-UE devin tot mai relevante pentru companiile europene,
inclusiv cele din Roménia. Extinderea recenta a sistemului SEPA cu inca trei regiuni confirma aceasta tendinta si
ne motiveaza sa acceleram transformarea noastra. Numirea lui Teofil Stanculea la conducerea operationala a
Akcenta in Romania este parte fireasca a acestei viziuni: o directie orientata spre inovatie, adaptabilitate gi
apropiere reala de nevoile companiilor locale. Nu urmarim trendurile — le integram direct in strategia noastra
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pentru a oferi servicii care fac diferenta”, completeaza Jacek Jurczinsky, CEO Akcenta.

AKCENTA CZ este unul dintre cei mai importanti operatori de schimb valutar de pe piata ceha si din Europa
Centrala, cu o traditie de peste 25 de ani. Pe langa ratele de schimb individuale favorabile pentru cumpararea si
vanzarea de valuta si comisioanele minime pentru operatiunile de plata, aceasta ofera, de asemenea, acoperire
impotriva riscurilor legate de cursul de schimb (tranzactii la termen si optiuni). Compania este activa si in Polonia,
Ungaria, Slovacia $i Roménia. Portofoliul de clienti este format din peste 54 000 de entitati, majoritatea
intreprinderi mici $i mijlocii orientate spre export sau import.
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